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Standard ou sur mesure  ? Pour le constructeur de machines 
AATEC SA, l’un n’exclut pas l’autre. Cette entreprise spéciali-
sée dans les systèmes pick-and-place marie intelligemment les 
deux et surprend régulièrement le marché par ses innovations.

Avec juste une douzaine d’em-
ployés, la petite entreprise de pointe  
AATEC SA fabrique des systèmes 
pick-and-place rapides et précis 
qui connaissent le succès auprès de 
grands producteurs du monde entier. 
C’est avant tout dans l’industrie des 
semi-conducteurs et de l’électronique 
que les machines de ce constructeur 
suisse sont très demandées. Elles 
font également leurs preuves dans 
l’industrie horlogère et sont utilisées 
dans la technique médicale et le sec-
teur automobile.

L’innovation dans le sang
Sur les marchés mondiaux de la tech-
nologie d’assemblage, il existe un 
grand nombre de puissants fournis-
seurs qui sollicitent les commandes 
de l’industrie. Comment se fait-il 
qu’une petite entreprise comme  
AATEC puisse s’imposer  ? Première-
ment, AATEC se consacre à des do-
maines de pointe et s’est forgé un 
savoir-faire spécifique sur ces mar-
chés. Deuxièmement, ce spécialiste 

(bandes alvéolées), Tube (tubes plas-
tiques), Tray (plateaux) ou Bowl (bol) 
peuvent être utilisées. Les principes 
de base sont toujours les mêmes. 
Mais leur réalisation dépend exacte-
ment des besoins du client. 

Un dialogue d’égal à égal avec 
Bachofen
AATEC coopère principalement avec 
des fournisseurs suisses. Trois ou 
quatre fois par an, ses constructeurs 
prennent contact avec Bachofen. 
Notamment lorsque de nouvelles 
machines sont en cours de dévelop-
pement, les idées créatives et l’ex-
pertise technique de Bachofen sont 
demandées. Ce dialogue régulier est 
marqué par les thèmes actuels que 
sont l’industrie 4.0, la télémainte-
nance ou la sécurité des installations. 
Autant de champs de compétences 
dans lesquels Bachofen peut appor-
ter son expertise. 

AATEC SA, Saint-Blaise

La technologie d’assemblage et 

d’automatisation est la compé-

tence-clé d’AATEC SA. Pour ce 

marché, l’entreprise développe, 

construit et vend des systèmes pick-

and-place destinés au contrôle et 

au conditionnement de toutes pe-

tites pièces ainsi qu’à leur amenée 

sur des machines de placement. La 

gamme de machines met l’accent 

principal sur des systèmes conçus 

pour le traitement de composants 

SMD (Surface Mounted Device) 

qui sont installés sur des cartes 

électroniques. En complément des 

systèmes pick-and-place tradition-

nels, AATEC construit également 

des machines spéciales ainsi que 

des modules pour l’horlogerie et la 

microtechnique.

	■ Fondation  2004

	■ Début de la construction de 

machines  2013

	■ Nombre de collaborateurs   

environ 12

	■ Siège de la société   

Saint-Blaise, Neuchâtel

	■ Distribution internationale   

représentants en Allemagne,  

en France, en Italie,  

à Hong Kong et au Brésil

	■ Directeur général / CEO   

Jean-Claude Rohrer

	■ Client de Bachofen    

depuis 2013

	■ Site web  aatec.ch

Bachofen fait partie du petit cercle 
de fournisseurs de confiance de la 
société AATEC. Depuis des années, 
par exemple, l’entreprise achète au-
près de Bachofen des lampes témoin 
ainsi que des lampes de machines de 
marque Banner qui sont utilisées sur 
les machines de base. Jean-Claude 
Rohrer : « Bachofen est toujours 
joignable, fiable et réactif. Je me 

Un module machine d’Aatec, éclairé à 

l’intérieur par des lampes de machines 

Banner. Visible à tous, la tour de signa-

lisation de Banner placée tout en haut 

indique l’état de la machine. 

LA MODULARITÉ COMME
FACTEUR DE SUCCÈS :
AATEC, L’EXPERT DU 
PICK-AND-PLACE

« Une entreprise qui se voue à l’innovation 
permanente a besoin de partenaires capables 
de détecter les potentiels d’amélioration des 
processus de fabrication et qui s’impliquent 
activement dans le développement de solu-
tions innovantes. Des partenaires tels que 
Bachofen. »

Jean-Claude Rohrer,  
Directeur général d’AATEC SA

de l’automatisation se concentre sur 
des systèmes dédiés aux petits et 
moyens volumes et se tient à l’écart 
du secteur de la production de masse. 
Mais la troisième et principale raison 
de son succès est sa grande force 
d’innovation. « Nous faisons progres-
ser en permanence le développement 
technique », explique le Directeur 
général, Jean-Claude Rohrer. « Cela 
veut dire que nous mettons régulière-
ment en œuvre des idées novatrices 
qui rendent nos clients plus perfor-
mants et plus compétitifs. »

Machine de base et module d’appli-
cation sur mesure
Innover, cela ne veut pas forcément 
dire qu’il faut sans cesse tout ré- 
inventer. AATEC utilise des machines 
de base standardisées qui sont équi-
pées de modules faits sur mesure 
pour les applications spécifiques de 
chaque client. Selon l’installation 
de production du client, différentes 
technologies d’alimentation et de 
packaging telles que Tape & Reel 

souviens d’une fois où nous avons 
déploré un module de préhension 
défectueux sur une de nos machines 
en production chez un de nos client. 
Promptement, un taxi nous a amené 
un produit de rechange et nous avons 
pu redémarrer la machine le jour 
même. C’est ce que j’appelle un top 
service client. » ■

http://www.aatec.ch



